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REGISTRO DE ASISTENCIA Y APROBACION DEL ACTA No- 05  DEL DiA 05 DEL MES DE NOVIEMBRE DEL ANO 2021

OBJETIVO (S)
Asesor el plan de negocio en los procesos de formulacién del plan de negocio para convocatoria Fondo Emprender
No. NOMBRES Y APELLIDOS No. DOCUMENTO PLANTA CONTRATISTA OTRO DEPENDENCIA/ CORREO ELECTRONICO TELEFONO/EXT.SENA AUTORIZA FIRMA O PARTICIPACION
¢CUAL? EMPRESA GRABACION VIRTUAL
1 Alexandra Mesa Rivera 65632171 X SBDC - SENA amesar@sena.edu.co 3144130392 X
Piyex ondva  Meda

2 Laura Patricia Rico 1110571855 X Emprendedor Laurarico_os@hotmail.com 3143501455 X

Magicview M

Glamping

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccién de Datos Personales, el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, se compromete a garantizar la
seguridad y proteccion de los datos personales que se encuentran almacenados en este documento, y les daré el tratamiento correspondiente en

cumplimiento de lo establecido legalmente.
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ACTA No. 05

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Acompafiamiento Asesoria para la
formulacion del plan de negocio MAGICVIEW GLAMPING SAS

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 05 de HORA INICIO: HORA FIN:
Noviembre de 2021 8.00 a.m. 6.00 p.m.
LUGAR Y/O ENLACE: VIRTUAL LUGAR Y/O ENLACE: VIRTUAL

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
Revision de la tareas y avance en formulacion

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar el proceso de asesoria para la formulacion del
plan de negocio Fondo Emprender MAGICVIEW GLAMPING SAS

DESARROLLO DE LA REUNION

Duracion: 8 horas

1. Compromiso del acta anterior

Se hace la respectiva revision y ajustes pertinentes sobre los items del cuarto médulo
del plan de negocios denominado DESARROLLO DE LA SOLUCION vy los cuales
fueron socializados en la sesion anterior.

2. Aspectos desarrollados durante el proceso de asesoria

Durante el desarrollo de la asesoria se hace explicacion al emprendedor de los
siguientes componentes que comprenden en moédulo de FUTURO DEL NEGOCIO:

- Estrategias de ventas y presupuesto: En este item es necesario cuantificar las
estrategias de venta, de comercializacion y distribucion, las estrategias de
promocion y servicios planteadas en el mdédulo 4, es necesario realizar
proyeccion de inversién para el primer afio de ejecucién del proyecto.

- Periodo de arranque y periodo improductivo: El periodo de arranque se define
como el tiempo necesario para llevar a cabo todo el proceso de instalaciones y
adecuaciones de la planta como tal, el periodo improductivo se define como el
tiempo que transcurre desde el momento de inicio del proyecto hasta el
momento en que se efectlan las primeras ventas. Es importante que estos
periodos sean periodos reales ya que de esto depende las proyecciones de
produccion y ventas del proyecto para el primer afio de ejecucion.
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- Proyecciones de ingresos: Es necesario cuantificar en pesos ($) las unidades de
producto proyectadas a 5 afios, es necesario en este sentido definir unidades a
vender y precios de venta fijados para cada uno de los afios. Estas proyecciones
deben estar acorde a los parametros técnicos del proyecto y a la capacidad
instalada de la empresa, es importante que sean ventas reales y alcanzables,
pues de esto depende el cumplimiento del indicador de ventas en ejecucion en
caso de que el proyecto sea aprobado.

3. Aplicacion de los conceptos al plan de negocios
Una vez se socializan los conceptos con el emprendedor, se procede a realizar la
respectiva aplicacion en el plan de negocios, es asi como para la presente asesoria se
brindan las herramientas para todo el proceso de construccion de este quinto modulo
del plan de negocios.

Link de conexién:

https://teams.microsoft.com/l/meetup-

join/19%3ameeting NTM3MzdiYjgtOThjOC00ZDA4LWI4M2EtMWFhZ]RkNTkzY2Zh%
40thread.v2/0?context=%7b%22Tid%22%3a%22cbc2c381-2f2e-4d93-91d1-
506c9316ace7%22%2c%220id%22%3a%229145add6-6ca8-40b8-b50c-
41ff43412c54%22%7d
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CONCLUSIONES
Se realiz6 asesoria para la formulacion del Plan de Negocio Fondo Emprender:
MAGICVIEW SAS

COMPROMISOS
ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
Realizar Tareas de formulacion para el | Emprendedor 06 de noviembre
proceso Fondo Emprender

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)
Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunién
virtual o, de los asistentes que participan a través de una plataforma virtual.
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